Moznosti rieSenia:
VARIANTA A

od dlznika si odoberiete jeho tovar a dlznik Vam na tento tovar vystavi faktiru. Tuato faktiaru si s
dlznou faktirou vzajomne zapocitajte. Tymto zapoc¢tom sa uvedeny tovar stene Vasim majetkom

a moZete ho zradit’ medzi svoje ponuky do bartrovej burzy. Ked’ tento tovar cez barter predate,
obdrzite bartrové prostriedky, ktoré budete moéct’ pouzit’ na nakupy do Vasej spolo¢nosti. Tato
variantu moézete pouzit’ vtedy, ked’ viete, Ze o tovar, ktory ziskate od dlznika, bude v bartrovej
spolo¢nosti zdujem /nezostane Vam lezat’ na sklade/. Ci o tovar bude zdujem si mdzete preverit’ bud’
v poziadavkach, ktoré sii uvedené v Informacnom systéme VOICE www.superbarter.sk alebo u Vasho
bartrového Poradcu, ktory sa o Vas stara.

Priklad:

Vyrobca nabytku - spolo¢nost KREDIT s. r. 0. dodala ndbytok (vybavenie jednej kancelarie) spolo¢nosti
ZIVENA s. 1. 0., ktora sa zaobera predajom poéitadov. Spoloénost ZIVENA faktiru za nabytok v hodnote
100 000,- do dnesného dna nezaplatila. Faktira je uz pol roka po splatnosti a aj napriek vyzvam nedoslo

k zaplateniu. Ked’Ze spolocnost’ KREDIT toto nechce riesit’ sidnou cestou a je klientom bartrove;j
spolo¢nosti, tiito situdciu vyriesila pomocou bartra. Odobrala od spoloénosti ZIVENA 5 poéitadov

v celkovej hodnote 100 000,-. ZIVENA vystavila za tieto pocitate faktdru. Faktiry — za ndbytok a poditate
— si tieto dve spoloc¢nosti zapocitali. Tymto sa pocitace stali majetkom nébytkarskej firmy KREDIT. Firma
KREDIT dala do bartrovej ponuky tieto pocitace, ktoré ziskala od dlZnika a predala ich klientom bartrového
systému VOICE. Za bartrové prostriedky, ktoré takto ziskala, nakudpila od klientov bartrového systému
nabytkarske kovania a zimné pneumatiky na dodavkové auta.

Tymto sposobom si v priebehu kratkej doby vyriesila spolo¢nost KREDIT pohl'addvku bez zbyto¢nych
emocii, suidnych sporov a poplatkov sidnych alebo pravnych.
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VARIANTA B - tiito variantu mézete pouzit’ vtedy, ked’ neviete ¢i o tovar alebo sluzbu od Vasho
dlznika, bude v bartrovej spolo¢nosti zaujem. Toto si mozZete preverit’ nasledovnym sposobom:

1. Podpisete s dlznikom ,,uznanie zdvdzku* (ak ho eSte uznany neméte). Ak toto uznanie mate, nesmie byt
starSie ako 4 roky.

2. Dohodnite sa s dlznikom, ¢i je ochotny vyrovnat’ svoj zavidzok vo¢i Vam jeho tovarom, alebo sluzbou.

3. Ak dlznik prejavi o takéto rieSenie zaujem, dohodnite s nim stretnutie, priCom mdZete na toto stretnutie
prizvat’ aj Poradcu spolo¢nosti VOICE (aby sa dalo ndjst’ ¢o najlepsie bartrové rieSenie). Na tomto
stretnuti si s dlZnikom spiSete dohodu o rieSeni pohl'adavky bartrom — vid’. Dohoda o rieSeni
pohl'adavky bartrom. Jedno vyhotovenie tejto dohody si zoberiete Vy, jedno dlZnik a jedno zaslite spolu
s podpisanym uznanim zavizku /bod1/ do centrdly VOICE.

4. Na zéklade tejto dohody mozZete tieto tovary alebo sluzby zahrnit DO SVOJEJ bartrovej ponuky v
bartrovej burze. Aby ste si mohli pomocou bartra riesit’ svoje pohl'adavky a tym prijimat’ bartrové
prostriedky je potrebné mat’ aktivnu zmluvu.

5. Ked sa ndjde zdujemca o takyto ,,pohl'addavkovy* tovar alebo sluzbu, tento zdujemca (budtci kupujici)
Viam zasle ZAVAZNU OBJEDNAVKU. Tito zdviznid objedndvku zdujemcovi potvrdite. Zdujemca
musi byt’ samozrejme tieZ klientom bartrového systému VOICE. Na zdklade tejto potvrdene;j
objednavky mate istotu, Ze tovar, alebo sluzbu, ktord odoberiete od dlZznika mate komu predat’.

6. Od dlznika si odoberiete jeho tovar/sluzbu (na zdklade obdrzanej a potvrdenej zdvidznej objednavky od
klienta bartrového systému VOICE) a dlZznik Vam na tento tovar/sluzbu vystavi fakturu. Tuto faktiru si
s dlZnou faktirou vzdjomne zapocitajte. Tymto zdpoctom sa uvedeny tovar stene Vasim majetkom.
Nésledne tento tovar/sluzbu posuniete klientovi bartrovej spolocnosti VOICE, ktory si u Vés tento
tovar/sluzbu zavizne objednal.
Dodavka prebieha na zéklade druhu tovaru/sluzby — tj. prostrednictvom Vs, alebo priamo od dlZnika.

Ked’ tento tovar/sluzbu cez barter predate, obdrzite bartrové prostriedky, ktoré budete moct’ pouzit’
na nakupy do Vasej spolo¢nosti.

ANI V JEDNEJ VARIANTE NIE JE POTREBNE, ABY BOL DLZNIK KLIENTOM BARTROVE]
SPOLOCNOSTI VOICE

Vyhody rieSenia pohPadavky bartrom:
1. Takymto rieSenim sa mozu zachovat’ dobré obchodné i osobné vzt’ahy medzi Vami a Vasimi
obchodnymi partnermi. Kazdy z Vas sa mézZe niekedy ocitniat’ v azkej situacii.
2. Toto cestou moZete Vasu pohl'adavku vyrieSit’ omnoho rychlejSie ako vymahanim Kklasickymi cestami
(exekitori, sady...).
3. Tym Ze je bartrové rieSenie rychlejsie ako iné rieSenia, neriskujete, Ze medzi¢asom dlZnik skrachuje,
alebo pride o vSetok majetok ...

4. Celkovo Vas to bude stat’ ovel’a menej, ako pri klasickych cestach rieSenia pohPadavok.



2lvﬂ

u

dodavka tovar

PONUKA




