
Možnosti riešenia: 

VARIANTA  A   

od dlžníka si odoberiete jeho tovar a dlžník Vám na tento tovar vystaví faktúru. Túto faktúru si s 
dlžnou faktúrou vzájomne započítajte. Týmto zápočtom sa uvedený tovar stene Vaším majetkom 
a môžete ho zradiť medzi svoje ponuky do bartrovej burzy.  Keď tento tovar  cez barter predáte, 
obdržíte bartrové prostriedky, ktoré budete môcť použiť na nákupy do Vašej spoločnosti. Túto 
variantu môžete použiť vtedy, keď viete, že o tovar, ktorý získate od dlžníka, bude v bartrovej 
spoločnosti záujem /nezostane Vám ležať na sklade/. Či o tovar bude záujem si môžete preveriť buď 
v požiadavkách, ktoré sú uvedené v Informačnom systéme VOICE www.superbarter.sk alebo u Vášho 
bartrového Poradcu, ktorý sa o Vás stará. 
 

Príklad: 
Výrobca nábytku - spoločnosť KREDIT s. r. o. dodala nábytok (vybavenie jednej kancelárie) spoločnosti 
ŽIVENA s. r. o., ktorá sa zaoberá predajom počítačov. Spoločnosť ŽIVENA faktúru za nábytok v hodnote 
100 000,- do dnešného dňa nezaplatila. Faktúra je už pol roka po splatnosti a aj napriek výzvam nedošlo 
k zaplateniu. Keďže spoločnosť KREDIT toto nechce riešiť súdnou cestou a je klientom bartrovej 
spoločnosti, túto situáciu vyriešila pomocou bartra. Odobrala od spoločnosti ŽIVENA 5 počítačov 
v celkovej hodnote 100 000,-. ŽIVENA vystavila za tieto počítače faktúru. Faktúry – za nábytok a počítače 
– si tieto dve spoločnosti započítali. Týmto sa počítače stali majetkom nábytkárskej firmy KREDIT. Firma 
KREDIT dala do bartrovej ponuky tieto počítače, ktoré získala od dlžníka a predala ich klientom bartrového 
systému VOICE. Za bartrové prostriedky, ktoré takto získala, nakúpila od klientov bartrového systému 
nábytkárske kovania a zimné pneumatiky na dodávkové autá. 
Týmto spôsobom si v priebehu krátkej doby vyriešila spoločnosť KREDIT pohľadávku bez zbytočných 
emócii, súdnych sporov a poplatkov súdnych alebo právnych.  
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VARIANTA  B - túto variantu môžete použiť vtedy, keď neviete či o tovar alebo službu od Vášho  
dlžníka, bude v bartrovej spoločnosti záujem. Toto si môžete preveriť nasledovným spôsobom: 
 

1. Podpíšete s dlžníkom  „uznanie záväzku“ (ak ho ešte uznaný nemáte). Ak toto uznanie máte, nesmie byť 
staršie ako 4 roky.  

 
2. Dohodnite sa s dlžníkom,  či je ochotný vyrovnať svoj záväzok voči Vám jeho tovarom, alebo službou.  
 
3. Ak dlžník prejaví o takéto riešenie záujem, dohodnite s ním  stretnutie, pričom môžete na toto stretnutie 

prizvať aj  Poradcu spoločnosti VOICE (aby sa dalo nájsť čo najlepšie bartrové riešenie). Na tomto 
stretnutí si s dlžníkom spíšete dohodu o riešení pohľadávky bartrom – viď. Dohoda o riešení 
pohľadávky bartrom. Jedno vyhotovenie tejto dohody si zoberiete Vy, jedno dlžník a jedno zašlite spolu 
s podpísaným uznaním záväzku /bod1/ do centrály VOICE. 

 
4. Na základe tejto dohody môžete tieto tovary alebo služby zahrnúť DO SVOJEJ bartrovej ponuky v 

bartrovej burze. Aby ste si mohli pomocou bartra riešiť svoje pohľadávky a tým prijímať bartrové 
prostriedky je potrebné mať aktívnu zmluvu.  

 
5. Keď sa nájde záujemca o takýto „pohľadávkový“ tovar alebo službu,  tento záujemca (budúci kupujúci) 

Vám zašle ZÁVAZNÚ OBJEDNÁVKU. Túto záväznú objednávku záujemcovi potvrdíte. Záujemca 
musí byť samozrejme tiež klientom bartrového systému VOICE. Na základe tejto potvrdenej 
objednávky máte istotu, že tovar, alebo službu, ktorú odoberiete od dlžníka máte komu predať.  

 
6. Od dlžníka si odoberiete jeho tovar/službu (na základe obdržanej a potvrdenej záväznej objednávky od 

klienta bartrového systému VOICE) a dlžník Vám na tento tovar/službu vystaví faktúru. Túto faktúru si 
s dlžnou faktúrou vzájomne započítajte. Týmto zápočtom sa uvedený tovar stene Vaším majetkom. 
Následne tento tovar/službu posuniete klientovi bartrovej spoločnosti VOICE, ktorý si u Vás tento 
tovar/službu záväzne objednal.  
Dodávka prebieha na základe druhu tovaru/služby – tj. prostredníctvom Vás, alebo priamo od dlžníka.  

 
Keď tento tovar/službu cez barter predáte, obdržíte bartrové prostriedky, ktoré budete môcť použiť 
na nákupy do Vašej spoločnosti.  
 

 

ANI V JEDNEJ VARIANTE NIE JE POTREBNÉ, ABY BOL  DLŽNÍK KLIENTOM BARTROVEJ 

SPOLOČNOSTI VOICE 

 

 

Výhody riešenia pohľadávky bartrom: 

1. Takýmto riešením sa môžu zachovať dobré obchodné i osobné vzťahy medzi Vami a Vašimi 

obchodnými partnermi. Každý z Vás sa môže niekedy ocitnúť v ťažkej situácii.  

2. Toto cestou môžete Vašu pohľadávku vyriešiť omnoho rýchlejšie ako vymáhaním klasickými cestami 

(exekútori, súdy...).  

3. Tým že je bartrové riešenie rýchlejšie ako iné riešenia, neriskujete, že medzičasom dlžník skrachuje, 

alebo príde o všetok majetok ... 

4. Celkovo Vás to bude stáť oveľa menej, ako pri klasických cestách riešenia pohľadávok.  
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